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Регистрация клиентов 

После покупки программ линейки “ФРЕГАТ”, для получения гарантийной 

поддержки необходимо зарегистрироваться, заполнив и передав в 

“ИТЦ ФРЕГАТ” регистрационную карту, а также заполненный и 

подписанный бланк договора на использование программного обеспечения 

“ФРЕГАТ” c регистрационным номером. 

Передать указанный документ можно по факсу (095) 911-63-12, по почте, 

или подъехав в офис фирмы. Также можно отсканировать регистрационную 

карту и передать ее копию по E-mail. Второй бланк договора, а также второй 

экземпляр регистрационной карты, носители программы (дистрибутивы) и 

электронные ключи должны храниться у пользователя. 

Зарегистрированным клиентам предоставляется бесплатное гарантийное 

обслуживание в течении 12 месяцев с момента покупки. Послегарантийное 

обслуживание на каждый последующий год оплачивается из расчета 30% от 

цены приобретенного программного продукта. При оплате за месяц до 

окончания гарантийного срока послегарантийное обслуживание 

оплачивается из расчета 20% от цены приобретенного программного 

продукта. 

Служба горячей линии работает по телефонам: (095) 670-04-50, 670-04-71, 

911-63-10 с 10.00 до 18.00 по московскому времени (без обеда), кроме 

суббот, воскресений и праздничных дней. 

Прием электронной почты осуществляется по адресу: E-mail: frigat@df.ru. 

Консультационная служба ИТЦ ФРЕГАТ 

Обращаясь за консультацией, находитесь рядом с включенным 

компьютером, на котором установлена программа. Перед тем, как задать 

интересующий Вас вопрос, назовите свою организацию и номер договора. В 

зависимости от ситуации консультант может дать необходимые разъяснения 

сразу или через некоторое время, необходимое для решения вопроса. 

Гарантийное обслуживание включает: 

 бесплатные обновления версии программы; 

 восстановление утраченной не по вине пользователя программы 

инсталляции; 

 консультации по телефону, е-mail или в офисе. 

“ИТЦ ФРЕГАТ” в течении 12 месяцев со дня продажи обеспечит замену 

поврежденных носителей Программы и электронных ключей. Данное 

обязательство не будет выполнено, если появление физического дефекта 
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связано с умышленными действиями или нарушением условий применения 

программы, изложенными в данном руководстве. 

Сохраняйте договор, регистрационную карту, носители информации 

(дистрибутивы) и электронные ключи в течение всего времени 

использования Программы! 

Внимание! Если у вас заканчивается срок гарантийного обслуживания, а вы 

обновили версию программы, не продлив гарантию, то вы не сможете 

использовать новую версию в рабочем режиме. На компьютерах с 

просроченными ключами защиты программа работает только в демо 

режиме! 

Для определения срока гарантии ключа запустите специальную программу 

Тест ключа защиты, расположенную в разделе: 

Пуск→Программы→Фрегат-Склад→Инструменты 

По вопросам продления срока гарантии обращайтесь в “ИТЦ ФРЕГАТ” или 

к дилерам. 
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Введение 

Несколько слов о компании 

Информационно-технический центр ФРЕГАТ образован в 1995 г. как 

официальный дилер самых популярных программ бухгалтерского и 

складского учета. Мы не ограничиваемся подбором программного 

обеспечения ПК, продажей программ и консультацией пользователей. 

Специалисты фирмы готовы выполнить все этапы по внедрению, включая: 

сборку ПК выбранной конфигурации, закупку, установку, настройку 

компьютерного, торгового (ККМ, сканеры, POS-терминалы и т.п.), 

электросилового оборудования и операционных систем, а также постановку 

учета и обучение персонала. 

Опираясь на знания, полученные в ходе нашей деятельности, коллектив 

программистов фирмы, имеющих большой опыт создания различных 

корпоративных систем, разработал в 1999 г. первые версии клиент-

серверной программы ФРЕГАТ-СКЛАД. Преимущества клиент-серверной 

технологии перед обычной файл-серверной общеизвестны. Главными из них 

являются высокая надежность и быстродействие при больших объемах 

информации в базе данных. 

Программа ФРЕГАТ-СКЛАД стала основой для разработки программного 

комплекса ФРЕГАТ-КОРПОРАЦИЯ. При этом примененная технология 

«клиент-сервер» позволила создать “коробочный” по цене и простоте 

использования продукт, обладающий свойствами крупных корпоративных 

программных систем управления торговой и производственной 

деятельностью. 

В программном комплексе ФРЕГАТ-КОРПОРАЦИЯ, как мы считаем, 

удалось максимально учесть самые разнообразные требования и 

критические замечания, которые предъявляют наши многочисленные 

клиенты к современному и перспективному программному обеспечению. 

Кроме рекомендаций пользователей большую роль в формировании облика 

программы сыграло активное участие “ИТЦ ФРЕГАТ” в работе 

Всероссийских и Международных выставок: “Бухгалтерский учет и 

аудит” 1998г, 1999г, 2000г, 2001г, 2002г, 2003г, 2004г; “SofTool” 1999г, 

2000г, 2001г, 2002г, 2003г, 2004г; “Торговля и склад” 2000г, 2001г, 2002г, 

2003г, 2004г, 2005г и др. 

“ИТЦ ФРЕГАТ” – член Некоммерческого Партнерства Поставщиков 

Программных Продуктов (НП ППП), в которое входят основные 

разработчики программного обеспечения России. 

Мы надеемся, что наши программы станут для Вас надежным, простым и 

вместе с тем эффективным инструментом, предельно облегчающим ведение 
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учета в организации. Мы приложили все усилия, чтобы Вы не пожалели о 

сделанном выборе.е. 

Структура документации 

Данная книга не входит в поставку и является платным дополнением к 

комплекту документации по программе ФРЕГАТ-СКЛАД. 

Материал изложен с учетом того, что пользователь знаком с общими 

понятиями и принципами работы в среде Windows и имеет навык работы с 

программой ФРЕГАТ-СКЛАД. 

Принятые обозначения 

 Кнопки, изображенные в окнах программ обозначаются в тексте 

документации в квадратных скобках жирным шрифтом. Например, 

[Ввод], [OK]. “Нажатие” такой кнопки воспроизводится щелчком левой 

кнопки мыши. 

 Клавиши на клавиатуре обозначаются в тексте документации жирным 

шрифтом. Например, Enter, Ins. 

 Названия полей в описании окна выделяются шрифтом Arial, курсив. 

 Названия элементов интерфейса (разделов, пунктов меню, окон, 

кнопок, полей и пр.) выделяются в тексте документации жирным 

шрифтом, без кавычек. 

 Ключевые понятия и замечания выделяются в тексте курсивом. 

 Названия систем, программ и программных модулей обозначаются 

прописными буквами. 

Принятые сокращения 

ГТД – государственная таможенная декларация. 

ПК – персональный компьютер. 

РМ – рабочее место 

ТМЦ – товарно-материальные ценности. 

п. – пункт/действие меню. 

р. – раздел меню, раздел книги. 

 



 

Глава 1. Типовые бизнес-
процессы 

Ведение договоров 
Процесс ведения договоров с контрагентами включает операции по 

регистрации договоров, регистрации первичных документов (складских и 

финансовых), связанных с договорами, и контроль взаиморасчетов с 

контрагентами в рамках договоров. 

Регистрация договоров и приложений 

Необходимо зарегистрировать в системе объекты – договора, 

соответствующие заключенным договорам с поставщиками и покупателями: 

 В разделе Торговля → Договора → Договора с покупателями 

зарегистрировать договора (приложения к договорам) с покупателями. 

 В разделе Торговля → Договора → Договора с поставщиками 

зарегистрировать договора (приложения к договорам) с поставщиками. 

Для осуществления контроля выполнения договора, в реквизитах договора 

необходимо заполнить поле Контрольный срок. Значение данного поля 

должно соответствовать дате закрытия договора. К этой дате 

взаиморасчеты с контрагентом должны быть сбалансированы, иначе 

программа покажет, что договор “горит”. 

Операция регистрации договоров и приложений описана во 2-й части 

руководства пользователя (см. главу 1, раздел “Договора”). 

Формирование бланков и печать договоров 

В системе имеется возможность присоединять бланки – шаблоны договора и 

использовать их для печати договора с автоматической вставкой реквизитов 

договора из базы данных. 

Бланк договора представляет собой документ или шаблон Word, 

содержащий специальные закладки для вставки значений полей из базы 

данных. Можно использовать стандартные, прилагаемые к системе бланки 

(бланк договора с поставщиком и бланк договора с покупателем), и 

корректировать их в Word‟е, не затрагивая закладки и их окружение. А 



 Ведение договоров 

 

10 

можно заказать разработку специфических бланков, если Вас не устраивает 

форма стандартных бланков и возможности ее корректировки. 

Бланк договора (соответствующий файл с расширением „doc‟ или „dot‟) 

рекомендуется поместить в папку SW\RPT, где содержатся отчеты. 

Подключение нового бланка 

 В журнале договоров выбрать в контекстном меню п. Печать, 

 В диалоговом окне Печать выбрать в контекстном меню п. Выбор 

бланков отчетов или нажать кнопку Бланки отчетов. 

 В диалоговом окне Выбор бланков отчетов установить метку 

напротив названия нового бланка и нажать кнопку OK. После этого 

новый бланк появится в списке бланков в диалоговом окне Печать. 

Если файл бланка помещен не в рекомендуемую, а в другую папку, то для 

подключения бланка необходимо: 

 В диалоговом окне Печать выбрать в контекстном меню 

п. Подключить файл отчета. 

 Найти соответствующий файл и выбрать его, дважды щелкнув левой 

кнопкой мыши или нажав кнопку Открыть. После этого новый бланк 

появится в списке бланков в диалоговом окне Печать 

Распечатка договоров производится стандартным образом, как любых 

других документов. 

Регистрация первичных документов, 
связанных с договорами 

В период действия договоров, необходимо своевременно регистрировать 

первичные документы, по которым осуществлялись поставки, платежи и 

другие взаиморасчеты: 

 В разделе Торговля → Договора зарегистрировать первичный 

документ (счет, накладную, акт, платежку и т.п.) на вкладке 

План. приход/ План. расход/ Передано/ Получено соответствующего 

договора или приложения. 

 Либо зарегистрировать первичный документ в соответствующем 

журнале (в разделах Торговля →Счета/Накладные или Финансы → 

Платежные документы), а затем привязать его к договору или 

приложению в разделе Торговля → Договора  на вкладке 

План. приход/ План. расход/ Передано/ Получено соответствующего 

документа. 
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При регистрации первичных документов рекомендуется помещать на 

вкладки План. приход и План. расход документы, по которым не 

произошло реальных поступлений или убытий (например, счета или не 

проведенные по складу накладные), а на вкладки Передано и Получено – 

документы, по которым произошло реальное движение (например, 

проведенные по складу накладные, поступившие платежи). 

Операция регистрации документов по договору описана во 2-й части 

руководства пользователя (см.  главу 1, раздел “Договора”). 

Контроль взаиморасчетов с контрагентами в 
рамках договоров 

Контроль взаиморасчетов с контрагентами по договорам осуществляется в 

разделе Отчетность посредством интерактивного отчета Карточка 

клиента. 

Данный отчет позволяет просматривать информацию в следующих 

основных срезах: 

 По выбранному контрагенту и по выбранному договору. 

 По выбранному контрагенту и по всем договорам с этим контрагентом. 

 По выбранному контрагенту и по группе договоров, относящихся к 

определенной собственной организации. 

 По всем контрагентам и по всем договорам. 

 По всем контрагентам и по группе договоров, относящихся к 

определенной собственной организации. 

Для получения информации о взаиморасчетах необходимо: 

 В разделе Отчетность → Карточка клиента на панели инструментов 

выбрать основные срезы информации: “контрагент/все контрагенты”, 

“своя организация/все свои организации” 

 Для определения дополнительных параметров отчета, в том числе 

договора, нажать на кнопку  в поле фильтра по периодам: 

 Задать период обработки документов. 

 В блоке Способ применения отметить опцию По договорам. 

 Отметить опцию Не включать документы вне договоров. 

 Если требуется – выбрать определенный договор. 

 При необходимости установить фильтры по аналитике документов 

(в случае выбора конкретного договора фильтры не 

устанавливаются. 
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 При необходимости установить фильтры по аналитике контрагента 

(в случае выбора конкретного контрагента фильтры не 

устанавливаются). 

В результате на рабочей странице будут отражены первичные документы и 

подведен баланс по взаиморасчетам, согласно выбранным критериям 

отбора. 

Управление закупками и сбытом 
Процесс управления закупками и сбытом включает в себя цепочку 

взаимосвязанных операций по оформлению заказов клиентов, 

формированию по ним заказов поставщикам, регистрации поставок и 

распределению товара заказчикам. 

Последовательность выполнения операций представлена на Рис. 1.1. 

Клиенты

Счета-заказы

клиентов
Счета-заказы

поставщикам

Приходные

накладные

Поставщики

Расходные

накладные

Формирование

заказов

поставщикам

Регистрация

поставок
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Рис. 1.1. Управление закупками и сбытом 

Оформление заказов клиентов 

По мере поступления заказов в разделе Торговля → Счета →Счета-заказы 

клиентов регистрируются заказы клиентов (см. руководство пользователя, 
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часть II, глава 1, операция Создание документа) в виде документов типа 

„счет-заказ клиента‟. 

Для автоматического формирования счета-заказа поставщику по счетам 

заказам клиентов необходимо, чтобы в описании товара, включаемого в 

заказ клиента, был указан хотя бы один поставщик и состояние товара у 

поставщика было „имеется в наличии‟. 

Формирование заказов поставщикам 

При накоплении достаточного количества заказов клиентов формируется 

заказ конкретному поставщику или заказы всем поставщикам одновременно 

в виде документов типа „счет-заказ поставщику‟. Формирование заказов 

поставщикам может происходить по четко установленным периодам: по 

результатам дня, недели или др. 

Существует три способа формирования счета-заказа поставщику: 

 Автоматическое формирование по всем подходящим (по которым еще 

не сформирован заказ) или по выборочным счетам-заказам клиентов. 

Данная операция производится в разделе Торговля → Счета →Счета-

заказы клиентов (см. руководство пользователя, часть II, глава 3, 

операция Формирование счетов-заказов поставщикам). При этом 

создаются связи между заказами клиентов и заказом поставщика, по 

которым в дальнейшем можно осуществить автоматическое 

распределение поступившего товара по заказам клиентов. 

 Ручное формирование в журнале Счета-заказы поставщикам, как 

любого другого документа. 

Данная операция производится в разделе Торговля → Счета →Счета-

заказы поставщику (см. руководство пользователя, часть II, глава 1, 

операция Создание документа). При ручном способе формирования 

распределение товара клиентам производится только вручную, т. к. 

связи не создаются. Данный способ используется, например, когда 

необходимо пополнить запасы товара на собственных складах. 

Наполнение заказа удобно производить с помощью функции 

Автовыбор товаров с условиями отбора „количество<=0/мин. запас‟. 

 Комбинированный способ формирования заказа поставщику. 

Данный способ формирования базируется на автоматическом, но 

созданный автоматически заказ поставщику корректируется вручную. 

Например, в заказ добавляется товар с помощью функции автовыбора 

или увеличивается параметр „количество‟ у каких-либо товарных 

позиций. 
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Сформированные заказы поставщикам автоматически помещаются в 

соответствующий журнал документов (раздел Торговля → Счета →Счета-

заказы поставщикам), где их можно просмотреть и в дальнейшем 

зарегистрировать по ним поставку. 

Регистрация поставок 

Как правило, осуществляя оптовую поставку, поставщик не идентифицирует 

определенный заказ или заказы. Поставка формируется по нескольким 

заказам и может точно не соответствовать наполнению этих заказов. В связи 

с этим регистрацию поставки рекомендуется производить следующим 

образом: 

 В журнале „Счета-заказы поставщику‟ (раздел Торговля → 

Счета →Счета-заказы поставщикам) вывести на просмотр в числе 

прочих колонок колонку „Н‟ (наличие приходной накладной по счету-

заказу). 

 Сформировать выборку из всех неотработанных заказов данному 

поставщику, т.е. из тех заказов, у которых в колонке „Н‟ отсутствует 

метка, либо метка залита серым цветом. 

 Создать приходную накладную по выборке счетов-заказов (см. 

руководство пользователя, часть II, операция Создание приходной 

накладной по счетам-заказам поставщику). Привести товарную 

спецификацию накладной в соответствие с реальной поставкой и 

сохранить накладную в состоянии „Отгружено‟. 

Распределение поставок 

После регистрации и отгрузки поставки можно осуществлять распределение 

товара между заказчиками. Результатом распределения является создание 

расходных накладных по каждому счету-заказу клиента или одной 

расходной накладной по каждому клиенту. 

Подобно формированию счетов-заказов поставщикам существуют 

различные способы распределения поставок: 

 Автоматическое распределение согласно связям, созданным при 

формировании счетов-заказов поставщикам по счетам-заказам 

клиентов. 

Данный способ формирования (см. руководство пользователя, часть II, 

глава 3, операция Распределение поставок по счетам-заказам) 

обеспечивает автоматическое распределение поступившего от 

поставщиков товара по заказам клиентов без вмешательства 

пользователя. 
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 Ручное распределение по счетам-заказам клиентов, не имеющих связи с 

распределяемыми поставками. 

Ручной способ позволяет вручную распределять и перераспределять 

товар, путем выбора соответствующих поставок и заказов клиентов. 

Этот способ распределения используется, когда заказы клиентов и 

заказы поставщикам формируются независимо друг от друга. 

 Комбинированное распределение с использованием первого и второго 

способов. 

Данный способ распределения позволяет комбинировать возможности 

первых двух способов и используется на практике наиболее широко. 

Например, рассмотрим следующую технологическую цепочку: 

 Оформляются заказы на товар от клиентов. 

 По заказам клиентов за определенный период регистрируется заказ 

поставщику. 

 Выявляется нехватка товаров данного поставщика на складах своей 

фирмы. 

 Корректируется заказ поставщику с целью своевременного 

пополнения запасов товаров на собственных складах. 

 Регистрируется поступление заказанного товара от поставщика. 

 Заказанный товар автоматически распределяется между 

заказчиками, остатки заказа (то что было дозаказано вручную) 

распределяются на собственных складах, либо отдаются новым 

заказчикам. 

Сформированные расходные накладные автоматически помещаются в 

соответствующий журнал документов (раздел Торговля → 

Накладные →Расходные накладные), где их можно просмотреть, 

оформить по ним доставку и произвести отгрузку (если состояние 

документа при выписке – „резерв‟). 

Оформление доставки 

Если заказчикам товара предоставляются услуги доставки, то товар 

считается отгруженным клиенту после доставки. В этом случае в свойствах 

документа типа “Расходная накладная” должна иметь место настройка: 

Состояние документа при выписке – „резерв‟. 

Для оформления доставки клиентам необходимо выполнить следующие 

действия: 

 В разделе Торговля → Накладные → Расходные накладные 

сформировать запрос по неотгруженным расходным накладным с 

основанием „Счет исходящий № …‟ по клиенту (см. руководство 
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пользователя, часть II, глава 1, Поиск документов) операция и ввести 

срок доставки. 

 В разделе Торговля → Счета → Развозной лист сформировать 

развозной лист (см. руководство пользователя, часть II, глава 3, 

операция Формирование развозного листа) операция на 

определенную дату доставки и распечатать его. 

 Назначить путевые листы (см. руководство пользователя, часть II, 

глава 3, операция Назначение путевого листа) к развозному листу, 

исходя из адресов клиентов, указанных в развозном листе. 

 Распечатать путевые листы в разделе Торговля → Счета → Путевые 

листы. 

 По факту доставки товара выполнить операцию Доставка путевого 

листа в разделе Торговля → Счета → Путевые листы. 

Расчеты с клиентами и поставщиками 

Баланс взаиморасчетов с клиентом и поставщиком строится на основании 

документов: приходных и расходных накладных, платежей, актов приемки-

сдачи работ. 

Приходные и расходные накладные формируются в процессе регистрации и 

распределения поставок. 

Платежи 

Оплата товара клиентом производиться по расходным накладным или 

счетам-заказам клиента. Оплата товара поставщику производится по 

приходным накладным или счетам-заказам поставщику. Создание 

платежных документов выполняется с помощью функции Оплата 

(см. руководство пользователя, часть II, глава 1, операция Оплата 

документа). В журнале приходных/расходных накладных можно 

воспользоваться функцией Валовый расчет с поставщиками для 

массового создания платежей поставщикам по отгруженным или 

оплаченным клиентами товарам (см. руководство пользователя, часть II, 

глава 4, раздел “Особенности работы с накладными”, операция Валовый 

расчет с поставщиками). 

Акты сдачи-приемки работ 

Расчеты с поставщиками промежуточных услуг (упаковка, погрузка, 

доставка, хранение и т.п.) производятся по актам сдачи-приемки работ в 

разделе Торговля →Акты приемки-сдачи работ. Кроме того, акт 

приемки-сдачи работ можно создать разделе Торговля → Счета → 

Поставки документ по расчетам за промежуточные услуги (доставку, 

хранение и т.п.) с поставщиком или третьей организацией. 
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Баланс взаиморасчетов 

Баланс взаиморасчетов с клиентами и поставщиками контролируется с 

помощью интерактивного отчета Карточка клиента (п. Карточка клиента 

в контекстном меню или в р. Операции главного меню или в разделе 

программы Отчетность), а также с помощью обычных отчетов Баланс с 

контрагентами за период и Карточка клиента. 

Взаимодействие с реализаторами 

Процесс взаимодействия с реализаторами включает в себя передачу товаров 

на реализацию/комиссию и расчеты с реализаторами/комиссионерами. 

Последовательность выполнения операций данного бизнес-процесса 

представлена на Рис. 1.2. 
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Рис. 1.2. Взаимодействие с реализаторами 

Передача товаров на реализацию 

Регистрация реализатора 

Описание реализатора в системе имеет следующие особенности: 

 При создании реализатора в справочнике организаций на вкладке 

Группы должна быть установлена метка Реализатор (имеет склад). 

 Для каждого реализатора программа создает персональный склад 

реализатора, название которого дублирует название контрагента в 

справочнике организаций. На персональном складе реализатора в 

дальнейшем будет учитываться переданный этому реализатору товар. 
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Регистрация договора на реализацию 

Регистрация договора на реализацию производится в разделе Торговля → 

Счета → Договора на реализацию (см. руководство пользователя, часть II, 

глава 3, раздел “Особенности работы с договорами на реализацию”). 

Договор регистрируется на конрагента-реализатора. Данный документ 

представляет собой аналог исходящего счета. Регистрация договора на 

реализацию не является обязательной в данном процессе. 

Передача товара реализатору 

Передача товара реализатору производится посредством регистрации акта 

передачи на реализацию в разделе Торговля → Счета → Договора на 

реализацию или в разделе Торговля → Накладные → Акт передачи на 

реализацию (см. руководство пользователя, часть II, глава 4, раздел 

“Особенности работы с актами передачи на реализацию”). 

При регистрации акта передачи на реализацию можно учесть скидку на 

товар, предоставленную реализатору. 

При сохранении акта передачи на реализацию производится автоматическое 

перемещение товара на персональный склад реализатора, но при этом не 

возникает задолженность реализатора. 

Расчеты с реализаторами 

Списание реализованного товара 

В установленный период от реализатора поступает отчет о реализации. В 

соответствии с отчетом реализатора проданный товар списывается со склада 

реализатора с помощью расходных накладных в разделе Торговля → 

Накладные → Расходные накладные. При отгрузке по накладным 

возникает задолженность реализатора. 

Необходимо отметить следующие особенности регистрации расходных 

накладных: 

 Расходные накладные оформляются на реализатора, а не на покупателя 

товара. 

 В расходные накладные товар вносится с помощью сервиса Режим 

ввода от остатка  – вводится остаток по отчету реализатора. 

Покрытие задолженности реализатора (оплата 
расходных накладных) 

Задолженность реализатора покрывается документами оплаты, созданными 

по расходным накладным, оформленным на реализатора. Платежи 
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регистрируются на рабочей странице Расходные накладные с помощью 

пункта меню Оплата. 

Контролирование взаиморасчетов 

Состояние расчетов с реализатором контролируется с помощью 

интерактивного отчета Карточка клиента (п. Карточка клиента в 

контекстном меню, или в р. Операции главного меню, или в разделе 

программы Отчетность), а также с помощью обычных отчетов Баланс с 

контрагентами за период и Карточка клиента. 

Контроль за реализацией товаров осуществляется с помощью группы 

отчетов Отчет по переданным на реализацию товарам. 

Взаимодействие с комитентами 
Процесс взаимодействия с комитентами включает в себя процедуры 

принятия товара на реализацию, реализации товара покупателям и расчета с 

поставщиками/комитентами. 

Последовательность выполнения операций данного бизнес-процесса 

представлена на Рис. 1.3. 
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Рис. 1.3. Взаимодействие с комитентами 

Принятие товара на реализацию 

Приходование товара, взятого на реализацию, производится посредством 

регистрации акта принятия на реализацию в разделе Торговля → 

Накладные → Акт принятия на реализацию (см. руководство 
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пользователя, часть II, глава 4, раздел “Особенности работы с актами 

принятия на реализацию”). 

При этом в акте принятия на реализацию определяются следующие 

характеристики: 

 Событие, отражающее факт реализации товара (отгрузка товара 

покупателю, оплата товара покупателем, выставление покупателю 

счета-фактуры и т.п.). Данный момент фиксируется в акте принятия на 

реализацию с помощью параметра Датой реализации является, 

размещенного на вкладке Системная аналитика. 

 Скидка – вознаграждение реализатора/комиссионера. При добавлении 

товара в спецификацию документа указывается процент комиссионного 

вознаграждения. 

Реализация товара покупателям 

Реализация товаров покупателям фиксируется в системе посредством 

расходных накладных и накладных продажи по кассе (в случае продажи 

через ККМ). 

В расходные накладные товар выбирается с помощью сервиса Выбор по 

приходам и при этом устанавливается формула цены {ЦЕНА БЕЗ 

СКИДКИ}. 

В зависимости от настройки, определяющей что является датой реализации, 

по расходным накладным создаются платежи покупателей и/или 

выписанные им счета-фактуры. 

Расчеты с поставщиком/комитентом 

Формирование отчетов реализатора 

За определенный период в разделе Торговля → Накладные → Отчеты 

реализаторов (исходящие) формируется отчет реализатора 

(см. руководство пользователя, часть II, глава 4, раздел “Особенности 

работы с актами принятия на реализацию”, подраздел “Отчеты 

реализаторов”) на основании документов, отражающих реализацию товара 

покупателям. При этом создается задолженность поставщику/комитенту за 

реализованный товар. 

Покрытие задолженностей (оплата отчетов 
реализатора) 

Задолженность поставщику/комитенту, возникающая при формировании 

отчета реализатора покрывается платежами, созданными по отчетам 
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реализатора. Платежи регистрируются на рабочей странице Отчеты 

реализаторов (исходящие) с помощью пункта меню Оплата. 

Контролирование взаиморасчетов 

Состояние расчетов с поставщиком/комитентом контролируется с помощью 

интерактивного отчета Карточка клиента (п. Карточка клиента в 

контекстном меню или в р. Операции главного меню или в разделе 

программы Отчетность), а также с помощью обычных отчетов Баланс с 

контрагентами за период, Карточка клиента. 

Расчет оплаты поставщику/комитенту за реализованный товар имеется в 

отчете Отчет реализатора. 

Полный контроль за реализацией товаров осуществляется с помощью 

группы отчетов и Расширенный отчет по реализации товаров. 

 



 

Глава 2. Типовые решения 

В данном разделе представлено описание типовых решений, связанных с 

реализацией в системе часто применяемых на практике бизнес-операций и 

бизнес-процедур. 

Учет затрат/дополнительных расходов 
В системе предусмотрена возможность ввода и распределения 

затрат/дополнительных расходов как в рамках конкретного документа, так и 

в рамках определенной выборки документов (в разделе Торговля → 

Счета → Поставки). 

При расчете затрат различается два типа затрат “собственные затраты” и 

“затраты контрагента”. В приходных документах собственные затраты 

складываются со знаком „+‟, затраты контрагента – со знаком „-‟, а в 

расходных документах – наоборот. 

Предусмотрены следующие типы распределения затрат: 

 Распределение затрат по весу товара. 

 Распределение затрат по объему товара. 

 Распределение затрат по стоимости товара. 

Затраты возможно учитывать различными способами: 

 Не документировать затраты, только рассчитать и сохранить 

информацию о затратах по документу для использования в различных 

отчетах. 

Затраты просто вводятся отдельными статьями и затем рассчитываются 

по выбранному алгоритму (см. руководство пользователя, часть II, 

глава 1, подраздел “Ввод затрат”). Цены с учетом затрат и суммы затрат 

хранятся в специальных полях таблиц и их можно просмотреть, выведя 

соответствующие колонки на просмотр. 

 Включить затраты в основной документ. 

При формировании основного документа необходимо включить в 

спецификацию документа статью затрат, например, услугу „Доставка‟. 

При добавлении данной услуги в спецификацию документа необходимо 

в окне Ввод товара на вкладке Дополнительно включить опцию 

Учитывать в затратах. Тогда при переходе на вкладку документа 

Затраты Вы увидите статью затрат „Услуги Доставка‟. Необходимо 

сделать правку данной записи и установить для нее тип распределения, 

например, „По сумме‟, затем рассчитать затраты. 

 Сформировать дополнительно документ для учета затрат. 
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При регистрации статьи затрат по основному документу необходимо 

включить опцию Документирование. В этом случае по статье затрат 

создается акт приемки-сдачи работ для взаиморасчетов со сторонней 

организацией, оказавшей дополнительные услуги, которые и явились 

затратами своей организации. 

Учет серий и фасовок 

Для определенных типов товаров (например, фармацевтических, 

продовольственных и др.) важен учет таких параметров как серия, срок 

годности, производитель, сертификат, фасовка и пр. Реализовать в 

системе учет таких параметров товара возможно следующим образом: 

 Для учета серий и фасовок в описании товара (раздел Настройки → 

Справочники – Товары и цены) необходимо установить метки 

Код, производитель и Учет фасовок в блоке Серийный учет 

(см. Рис. 2.1): 

 

Рис. 2.1. Описание товара, подлежащего фасовке и серийному учету 

 При приходовании серийного/фасованного товара можно ввести 

информацию о серии, фасовке, сроке годности, сертификате 

(см. Рис. 2.3, Рис. 2.4, Рис. 2.5). Для этого нужно выбрать значение 

“<Создать…>” из списка в блоке полей серийного учета в окне Ввод 



 Учет серий и фасовок 

 

24 

товара (см. Рис. 2.2), после чего появится окно для ввода информации о 

серии/фасовке (см. Рис. 2.3). 

 

Рис. 2.2 Создать серию/фасовку 

 

  

Рис. 2.3. Ввод серии и фасовки Рис. 2.4. Ввод срока годности и 
производителя 
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Рис. 2.5. Ввод данных о сертификате 

Введенные данные о серии/фасовке добавляются в список, 

предлагаемый при вводе товара в спецификацию документа. Для 

приходования серии/фасовки необходимо выбрать ее из этого списка и 

ввести количество и закупочную цену. 

При продаже серийного товара через ККМ идентификация 

серийного/фасованного товара производится посредством штрих-

кодирования серий/фасовок товара. Т.е. различные серии/фасовки одного и 

того же товара должны иметь различные внутренние штрих-коды. 

При приходовании конкретной серии/фасовки товара, она маркируется и ей 

присваивается свой штрих-код (см. Рис. 2.3). 

 При отпуске товара можно выбрать определенную серию/фасовку или 

один из предусмотренных способов расходования. Например, в первую 

очередь отпускается товар с наименьшим сроком годности 

(см. Рис. 2.6). 
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Рис. 2.6. Расходование серийного/фасованного товара. 

 После ввода количества товара (если указан способ, а не конкретная 

серия) предлагается окно распределения расходуемого количества по 

сериям, согласно выбранному способу расходования (см. Рис. 2.7). При 

необходимости количество можно перераспределить вручную. 

При выборе серии/фасовки и при распределении количества создаются 

связи между расходной позицией и конкретной оприходованной 

серией/фасовкой товара. Таким образом при реализации 

серийного/фасованного товара Вы всегда точно будете знать, какая 

серия/фасовка была отпущена по расходной накладной. 

 

Рис. 2.7. Распределение расходуемого количества по сериям 

 После распределения количества товар добавляется в документ, при 

этом каждая серия/фасовка добавляется в спецификацию отдельной 

строкой (см. Рис. 2.8). 
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Рис. 2.8. Различные серии одного товара в спецификации документа 

При продаже серийного товара через ККМ идентификация 

серийного/фасованного товара производится посредством штрих-

кодирования серий/фасовок товара. Т.е. различные серии/фасовки 

одного и того же товара должны иметь различные внутренние штрих-

коды. При приходовании конкретной серии/фасовки товара, она 

маркируется и ей присваивается свой штрих-код (см. Рис. 2.3). 

 Просмотреть в интерактивном режиме информацию о количестве 

товара на складах, распределенном по сериям и фасовкам, позволяет 

сервисная функция Информация о количестве, кнопка  

(см. Рис. 2.9). 

 

Рис. 2.9. Информация о количестве по сериям и фасовкам 

 В разделе Отчетность → Отчеты можно вывести детализацию по 

сериям и фасовкам в отчетах Остатки на складе, Оборотная 

ведомость, Складская карточка, Расширенная оборотная ведомость 
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при условии включения опции детализации по сериям (фасовкам) в 

параметрах этих отчетов 

Учет росто-размерных рядов 
Для определенных типов товаров (например, одежды, обуви и др.) важен 

учет таких параметров как размеры и роста. Реализовать в системе учет 

таких параметров товара возможно следующим образом: 

 В разделе Настройки → Администратор → Настройки системы → 

Товары включить опцию Серийный учет по признакам. 

 Для учета размеров и ростов в описании группы товара или самого 

товара (раздел Настройки → Справочники → Товары и цены) 

необходимо ввести признаки „Размеры‟ и „Роста‟ (см. руководство 

пользователя часть 1, глава 2, раздел “Товары. Формирование 

признаков”). 

 

Рис. 2.10. Пример описания группы товара с росто-размерным рядом 

При описании признаков „Размеры‟ и „Роста‟ необходимо включить 

опцию Использовать при серийном учете (см. Рис. 2.11, Рис. 2.13). 

Примеры описания признаков представлены на Рис. 2.11, Рис. 2.12, 

Рис. 2.13, Рис. 2.14. 
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Рис. 2.11. Описание признака 
„Размеры‟ 

Рис. 2.12. Ввод значений признака 
„Размеры‟ 

  

Рис. 2.13. Описание признака 
„Роста‟ 

Рис. 2.14. Ввод значений признака 
„Роста‟ 

 Для дальнейшего учета размеров и ростов товаров необходимо в 

описании товаров данной группы включить опцию По признакам в 

блоке Серийный учет (см. Рис. 2.15). 

Данная настройка позволит при приеме и отпуске товара 

дифференцировать его количество по размерам и ростам. Кроме того, 

станет возможно увидеть значения росто-размерного ряда в колонке 

„Серия‟. В связи с этим требуется вывести данную колонку на просмотр 

в спецификации документа. 
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Рис. 2.15. Особенности описания товара с росто-размерным рядом 

 При приеме, отпуске и внутреннем перемещении товара с росто-

размерным рядом станет возможно ввести количество по размерам и 

ростам после нажатия кнопки [Выбрать] в окне Ввод товара 

(см. Рис. 2.16, Рис. 2.17). 

 

Рис. 2.16. Ввод товара с росто-размерным рядом 



Расчеты с поставщиком/комитентом 31 

 

 

Рис. 2.17. Ввод количеств по размерам и ростам 

Суммарное количество по размеру и общее количество товара 

подсчитываются автоматически при вводе количеств по размеру и 

ростам. Если второй признак товара (рост) отсутствует, то количества 

вводятся только по размерам. 

 После ввода количеств по размерам и ростам товар добавляется в 

спецификацию документа отдельными позициями. Этих позиций будет 

столько – сколько введено количеств (см. Рис. 2.18). 

 

Рис. 2.18. Представление товара с росто-размерным рядом в 
спецификации документа 
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 Просмотреть в интерактивном режиме информацию о количестве 

товара на складах, распределенном по ростам и размерам, позволяет 

сервисная функция Информация о количестве, кнопка  

(см. Рис. 2.19). 

 

Рис. 2.19. Информация о количестве по ростам и размерам 

 В разделе Отчетность → Отчеты можно вывести детализацию по 

ростам и размерам в отчетах Остатки на складе, Оборотная 

ведомость, Складская карточка, Расширенная оборотная ведомость 

при условии включения опции детализации по сериям (фасовкам) в 

параметрах этих отчетов. 

Учет товара по местам хранения 
С помощью аналитических признаков возможно смоделировать учет 

товаров по местам хранения. Такую схему можно реализовать следующим 

образом: 

 В разделе Настройки → Администратор → Свойства документов 

для приходных и расходных накладных на вкладке Аналитика ввести 

признаки, отражающие атрибуты хранения, например, ангар, стеллаж, 

ячейка (см. Рис. 2.20). 

 При приходовании товаров сначала полностью сформировать 

спецификацию документа (ввести весь товар). 

 Перейти на вкладку Аналитика документа и заполнить значение 

признака, которое одинаково у всех товаров в документе, например 

номер ангара (чтобы не заполнять его потом для каждого товара). 
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Рис. 2.20. Аналитические признаки по умолчанию присваиваемые 
накладной 

 Добавить аналитику документа на все товары с помощью кнопки 

[Синхр. аналит.]. При этом появится окно Синхронизация аналитики 

документа и товарных позиций (см. Рис. 2.21). 

 

Рис. 2.21. Синхронизация аналитических признаков документа и 
товара в документе 
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 Ввести оставшиеся значения аналитических признаков для каждой 

товарной позиции в спецификации документа. 

 При расходовании списывать товар с конкретных приходов – в 

расходной накладной использовать режим Выбор по приходам. 

 Распечатать бланк расходной накладной со значениями аналитических 

признаков ангар, стеллаж, ячейка. 

 При просмотре необходимых отчетов в разделе Отчетность → Отчеты 

в качестве дополнительных условий отбора возможно задать фильтр на 

аналитику позиций спецификации – ангар, стеллаж, ячейка. 

Формирование гибких цен 
Известно, что отпускная цена товара может варьироваться в зависимости от 

каких-либо характеристик или параметров товаров. Например, цена досок, 

реек и др. отделочных материалов зависит от их размера (длины и ширины). 

Или другой пример: на все автомобили белого цвета делается скидка, а на 

все автомобили цвета “металлик” делается наценка от базовой стоимости 

модели. С помощью признаков товара, присвоенных ему в справочнике 

Товары и цены, возможно смоделировать подобные схемы формирования 

гибких цен. 

Пример 1 

 В описании товаров вводим ценообразующую характеристику 

(например, длину) в поле Объем/площадь или Вес. В данном случае 

ценообразующая характеристика должна быть числовой. 

 Прайс-лист „Продажа‟ делаем статическим, а его цены вводим как 

базовые отпускные цены товаров за единицу размера (например, 1 м). 

 Создаем новый прайс-лист „По размерам‟, цены которого будут 

формироваться исходя из базовых цен и в зависимости от размера 

товара (см. Рис. 2.22). 

 При отпуске товара выбираем прайс-лист „По размерам‟ – при этом 

отпускная цена товара автоматически рассчитывается как базовая цена, 

умноженная на значение размера товара. 
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Рис. 2.22 Пример описания прайс-листа 

Пример 2 

 Создаем признак товара „Окраска‟. Примеры описания признака 

представлены на Рис. 2.23, Рис. 2.24. Числовой эквивалент значения 

признака задает размер скидки/наценки в процентах. 

  

Рис. 2.23. Описание признака 
„Окраска‟ 

Рис. 2.24. Ввод значений признака 
„Окраска‟ 

 В описании группы товаров „Автомобили‟ устанавливаем признак 

„Окраска‟. 

 В описании товаров данной группы (моделей автомобилей) выбираем 

различные значения признака „Окраска‟ – „Белая‟, „Металлик‟ 

(см. Рис. 2.25). 
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Рис. 2.25. Описание товара со значением признака 

 Прайс-лист „Продажа‟ делаем статическим, а его цены являются 

базовыми отпускными ценами моделей. 

 Создаем новый прайс-лист „Розничные цены с уч. окраски‟, цены 

которого будут формироваться исходя из базовых цен и в зависимости 

от окраски модели автомобиля (см. Рис. 2.26). 

 

Рис. 2.26. Пример описания прайс-листа 
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 При отпуске товара выбираем прайс-лист „Розничные цены с уч. 

окраски‟ – при этом отпускная цена товара автоматически 

рассчитывается как сумма базовой цены модели и наценки за окраску. 

Ввод начальных остатков 
Ввод начальных остатков на момент внедрения системы производится, как 

правило, с помощью актов о начальных остатках или актов оприходования 

товаров, которые формируются в разделе Торговля → Внутренние 

документы. Документы данного типа не требуют обязательного ввода 

поставщика, как накладные, поэтому с их помощью можно осуществлять 

потоковый ввод начальных остатков по складу и своей организации. 

Если известно, от каких поставщиков поступили товары, находящиеся на 

складе (складах), то для ввода начальных остатков можно использовать 

приходные накладные, оформленные на конкретных поставщиков. С 

помощью приходной накладной можно осуществлять потоковый ввод 

начальных остатков по поставщику, складу и своей организации. 

Если товары, находящиеся на складе (складах), промаркированы этикетками 

со штрих-кодами, то ввод начальных остатков в документ существенно 

упрощается, т.к. для этой цели можно использовать торговое 

оборудование – сканер штрих-кода или терминал сбора данных. Ввод 

данных в документ в этом случае осуществляется в табличном режиме 

(см. руководство пользователя, часть I, глава 1, раздел “Типовые операции”, 

подраздел “Табличный ввод товаров”). 

Переоценка товара 
Изменение цен на товары фиксируется в актах переоценки. Отследить 

изменение цен на товары можно ручным способом или автоматически. 

Ручная переоценка 

 Если поступил товар по новой цене, необходимо сначала переоценить 

остаток товара. Для этого в разделе Торговля → Внутренние 

документы →Акты переоценки товаров требуется создать акт 

переоценки, в котором будет зафиксирована сумма переоценки товаров. 

 Оприходовать товар, поступивший по новой цене. 

 Изменить в справочнике Товары и цены цену товара на новую в 

соответствующем прайс-листе. 

Автоматическая переоценка 

В рамках технологии розничной торговли предусмотрена возможность 

автоматической переоценки товаров. Для обеспечения автоматической 
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переоценки необходимо определенным образом настроить систему и 

выполнить определенную технологическую цепочку операций: 

 Выполнить настройку системы: 

 В разделе Настройки →Администратор →Настройки 

системы →Розница подключить параметры 

Специализированное окно для ввода тов. позиций и 

Автомат. формиров. акта переоценки при изменении 

розничн. цен. 

 Создать склад (или выделить технологически из уже имеющихся в 

системе складов) для первичного приема товаров. 

 Создать склад для продажи товара (или выделить технологически из 

уже имеющихся в системе складов), в описании данного склада 

должен быть установлен тип “Торговый зал” (на вкладке 

Свойства) и определен прайс-лист розничных цен (на вкладке 

Настройки). Если прайс-лист розничных цен не определен для 

торгового зала, будет использоваться прайс-лист “Продажа”. 

 Оприходовать товар на первичный склад по закупочным ценам. 

 Переместить товар на склад-торговый зал по розничным ценам. 

Накладная перемещения формируется из накладной прихода с 

помощью функции контекстного меню Перемещение в торговый зал. 

При этом создается накладная перемещения на 1-й по порядку склад-

торговый зал с ценами, соответствующими данной секции. При 

необходимости можно выбрать другой склад-секцию (если их 

несколько), затем изменить розничные цены на новые и сохранить 

документ. 

 Произвести отгрузку товара по накладной перемещения на склад-

секцию. При этом в случае обнаружения изменений цен, автоматически 

переоценивается остаток товаров, у которых изменились цены 

(регистрируется акт переоценки), обновляются цены в прайс-листе 

торгового зала, а затем приходуются товары на склад-торговый зал по 

накладной перемещения. 

Печать ценников и этикеток 

По документу 

Печать ценников и этикеток производится, как правило, при приходовании 

товаров – регистрируется приходная накладная или акт оприходования и по 

зарегистрированному документу печатаются ценники и этикетки. 

(см. руководство пользователя, глава 1, раздел “Сервисные функции”, 

операция “Печать этикеток и ценников”) 
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В этом случае распечатка производится в соответствии с товарной 

спецификацией документа – на весь товар с установленной ценой для 

выбранного прайс-листа продажи или только на промаркированный. 

Розничные цены могут определяться при перемещении товара с общего 

склада на склад-торговый зал. В этом случае регистрируется накладная 

перемещения и по ней печатаются ценники и этикетки. 

По товару 

Печать ценников и этикеток для выбранных товаров группы производится 

из справочника Товары и цены. 

Применение репликации 
Модуль РЕПЛИКАЦИЯ обеспечивает обмен данными между различными 

базами данных системы ФРЕГАТ. Данные передаются в шифрованном или 

нешифрованном виде в специальном файле-пакете формата xml. 

Файл-пакет формируется согласно определенному сценарию, 

регламентирующему набор передаваемых данных. Возможно передавать 

справочную информацию и документы. Причем документы можно отбирать 

по типам, складам, товарам, организациям и множеству аналитических 

признаков. 

Используя этот гибкий механизм можно решать многие проблемы, 

например: 

 из рабочей базы данных создавать отчетную; 

 синхронизировать наполнение нескольких баз данных; 

 передавать определенную/выборочную информацию из одной базы в 

другую, осуществляя распределенный учет. 

Например, с помощью механизма репликации из рабочей базы данных 

можно создать базу, содержащую только расходные накладные с пометкой 

Учитывать в бухгалтерии и связанные с ними счета-фактуры и платежи. 

Затем в полученной базе данных сформировать “приходы под расход”. 

Или другой пример: из центральной базы офиса передавать справочники и 

накладные перемещения  в удаленные базы данных складов и магазинов. Со 

складов передавать расходные накладные, а из магазинов продажи, 

проведенные через кассу. 

Настройка узлов и передача данных 
1. В случае наполнения в результате репликации новой базы данных 

необходимо прежде всего создать новую базу данных с помощью 

внешнего сервисного модуля ФРЕГАТ-КОНСОЛЬ. 
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2. На принимающем узле загрузить программу ФРЕГАТ-СКЛАД и 

выбрать на входе базу данных – приемник информации. В разделе 

Настройки → Службы → Обмен данными посмотреть и запомнить 

код принимающего узла (выводится в верхнем правом углу рабочей 

страницы). Затем выйти из программы. 

3. На передающем узле загрузить программу ФРЕГАТ-СКЛАД и выбрать 

на входе базу данных – источник информации. Затем перейти в раздел 

Настройки → Службы → Обмен данными и зарегистрировать 

принимающий узел, заполнив при этом код и имя этого узла. 

4. В окне описания узла нажать клавишу F11, при этом в верхней части 

окна появится кнопка [Настройки], при помощи которой 

осуществляется переход на одноименную вкладку. Данная вкладка 

предназначена для вставки сценария репликации. 

5. Вставить текст сценария в текстовое поле на вкладке Настройки. 

6. Завершить настройку принимающего узла, нажав кнопку [OK]. Таким 

образом необходимо описать каждый принимающий узел. 

7. На рабочей странице Обмен данными выбрать принимающий узел и 

выполнить п. меню Передача данных. 

8. В появившемся окне Передача данных на удаленный узел выбрать 

параметры передачи (“файл”, с шифровкой или без шифровки пакета) и 

указать папку для сохранения пакета. Затем нажать кнопку [OK]. После 

этого начнет формироваться пакет данных. 

Прием данных 
1. Перенести пакет данных на принимающий узел. 

2. На принимающем узле загрузить программу ФРЕГАТ-СКЛАД и 

выбрать на входе базу данных – приемник информации. Затем перейти 

в раздел Настройки → Службы → Обмен данными. 

3. Находясь в верхней половине рабочей страницы Обмен данными 

выполнить п. меню Прием данных. 

4. В появившемся окне Прием данных с удаленного узла указать папку, 

в которой хранится переданный файл-пакет. Включить опцию 

Показать все пакеты и отметить принимаемый пакет. Затем нажать 

кнопку [OK]. После этого начнется прием данных в текущую базу 

данных. 

5. Сформировать ответный файл-пакет для передачи на узел-отправитель 

(см. шаги 3, 6, 7, 8 в предыдущем подразделе). Данный пакет должен 

быть пустым, т.е. в описании узла сняты метки со всех объектов и 

отсутствует сценарий. Этот пакет необходимо принять на узле-

отправителе как подтверждение приема, для того чтобы при следующей 

передаче были учтены ранее переданные данные. 
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Примеры сценариев репликации 

Пример 1 
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Репликация
 

Рис. 2.27. Структура “Офис+Сеть магазинов (распределенная БД)” 

Из офиса на удаленные магазины передаются товарные справочники, прайс-

листы, накладные. В БД офиса регистрируются приходные накладные от 

поставщиков и накладные перемещения со склада офиса на виртуальный 

склад магазина с ценами поступления в магазин. В процессе передачи 

данных, накладная перемещения трансформируется в приходную 

накладную, в качестве приходных цен будут установлены цены накладной 

перемещения. Т.е. в БД магазина будет свой документооборот, отличный от 

БД офиса. После приема пакета от БД офиса в БД магазина попадают 

приходные накладные от некоего виртуального поставщика. В процессе 

торговли регистрируются накладные продажи через кассу. Если имел место 

возврат покупателя, то он либо опять продается, либо возвращается 

виртуальному поставщику. Возврат поставщику при передаче данных из 

магазина в офис трансформируется в накладную перемещения с 

виртуального склада “Магазин” на склад “Офис”. 

Схема обмена данными представлена на Рис. 2.28. 
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Рис. 2.28. Схема обмена данными “Офис – Магазин” 

Сценарии 

Офис→Магазин 

[sql.access] 

SELECT ID FROM AccessGroups WHERE ID=1 

 

[sql.where.stocks] 

stocks.Type_ID > 0 

 

[sql.select.docs] 

Docs.ID, 

C.Class_ID, 

Docs.DocIDEN, 

Docs.Face_ID, 

Docs.Self_ID, 

Docs.RcpStock_ID, 

Docs.OutStock_ID, 

Docs.BxFlag, 

Docs.DSP 

 

[sql.from.docs] 

Docs, 

DocClasses C 
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[sql.where.docs] 

C.ID=Docs.DocIDEN AND 

C.Class_ID NOT IN (501,511,521,522) 

 

[send.filter.docs] 

class_id=711 

; фильтруем накладные перемещения 

 

[send.filter.docs] 

class_id=711 

; фильтруем накладные перемещения 

 

[send.filter.docs.class_id:711] 

; из накл.перем. только перемещения на виртуальный склад магазин 

; (ID склада в БД Офис) 

rcpstock_id=12 

 

[send.filter.docs.class_id:711.rcpstock_id:12] 

; из них только перемещения с склада Офис (ID склада Офис), если у офиса 

неск. складов 

outstock_id=11 

 

; теперь мы их трансформируем и в пакет попадет прих. накладная 

[send.modify.docs.dociden:71101&OutStock_ID:11&RcpStock_ID:12] 

; тип документа п.н. 

dociden=41101 

; ставим поставщика (ID поставщика в БД Офис) 

; его банковские реквизиты (ID реквизита в БД Офис) 

face_id=2 

facebank_id=1 

; своя организация (ID организации в БД Офис) 

; его банковские реквизиты (ID реквизита в БД Офис) 

self_id=1 
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selfbank_id=2 

 

[send] 

objlist=5;20 

deletions=0 

 

Сценарий “Магазин→Офис” 

[sql.access] 

SELECT ID FROM AccessGroups WHERE ID=1 

 

[sql.where.stocks] 

stocks.Type_ID > 0 

 

[sql.select.docs] 

Docs.ID, 

C.Class_ID, 

Docs.DocIDEN, 

Docs.Face_ID, 

Docs.Self_ID, 

Docs.RcpStock_ID, 

Docs.OutStock_ID, 

Docs.BxFlag, 

Docs.DSP 

 

[sql.from.docs] 

Docs, 

DocClasses C 

 

[sql.where.docs] 

C.ID=Docs.DocIDEN AND 

C.Class_ID NOT IN (501,511,521,522) 

 

; мы трансформируем возвраты поставщику в накладные на перемещения 

[send.modify.docs.dociden:42201&face_id:2] 
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; тип документа н.п. 

dociden=71101 

; ставим склад отправитель – склад Магазин (ID склада Магазин в БД 

Магазин) 

outstock_id=12 

; склад получатель – склад Офис (ID склада Офис в БД Магазин) 

rcpstock_id=13 

; своя организация (ID своей организации в БД Магазин) 

self_id=1 

 

[send] 

objlist=20 

deletions=0 

Т. к. в настройке участвуют ID номера объектов (организаций, складов) 

важно при первых передачах пакетов сохранять идентичность названия 

объектов в узлах. 

Пример 2 

Существует две БД: управленческая и бухгалтерская (отчетная). В 

управленческой БД регистрируются все первичные документы. В 

бухгалтерскую БД попадают только документы, помеченные специальным 

маркером – ДСП или Учитывать в бухгалтерии. 

Схема обмена данными представлена на Рис. 2.29. 

Управлен-

ческая

БД

Бухгалтер-

ская

БД
Документы,

учитываемые

в бухгалтерии

Репликация

ПроводкиДокументы,

учитываемые

в бухгалтерии

ФРЕГАТ-

БУХГАЛТЕРИЯ
Первичные

документы

ФРЕГАТ-СКЛАД

 

Рис. 2.29. Схема обмена данными “Управленческая БД – Бухгалтерская 
БД” 
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Сценарии 

Управленческая БД 

[sql.access] 

SELECT ID FROM AccessGroups WHERE ID=1 

 

[sql.where.stocks] 

stocks.Type_ID > 0 

 

[sql.select.docs] 

Docs.ID, 

C.Class_ID, 

Docs.DocIDEN, 

Docs.Face_ID, 

Docs.Self_ID, 

Docs.RcpStock_ID, 

Docs.OutStock_ID, 

Docs.BxFlag, 

Docs.DSP 

 

[sql.from.docs] 

Docs, 

DocClasses C 

 

[sql.where.docs] 

C.ID=Docs.DocIDEN AND 

C.Class_ID NOT IN (501,511,521,522) AND 

Docs.DSP = 1 

; либо Docs.BxFlag = 1 (Учет только в бух.) 

 

[send] 

objlist=5;20 

deletions=0 
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Бухгалтерская БД 

В настройке узла убираются все метки, т.к. из бухгалтерской базы никакие 

данные не передаются. В бухгалтерской БД с помощью программы 

ФРЕГАТ-БУХГАЛТЕРИЯ создаются только проводки по первичным 

документам. 
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